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Genèse du groupe 

Adonis Hôtels & Résidences a été fondé en 2010 par 
Pascal Bataillé afin de développer et d’élargir les 
champs d’actions du Groupe Hôtelier Bataillé, 
chaîne volontaire créée en 2001 dans le but de 
commercialiser et fédérer des hôtels indépendants 
français. 

L e  g r o u p e  

Notre identité 

37 hôtels & résidences implantés en France, aux Caraïbes et en Corse 
Un parc hôtelier de 1900 chambres & appartements 
Au cœur de lieux historiques, en bord de mer, en montagne ou encore en centre-ville… 
Une marque dédiée aux Hôtels de charmes & Résidences de Tourisme pour : 

• La commercialisation 
• La gestion 
• L’exploitation 
• L’optimisation des coûts  

Notre volonté développer un concept novateur, complet et simple en totale transparence 
• Réservations en direct auprès de l’hôtel 
• Pas de commissions 

Nos forces & atouts 

• Synergie avec Groupe Hôtelier Bataillé & Hôtels Fédérés 
• Commercialisation et gestion d’hôtels depuis 1997 
• Exploitation d’Hôtels de charme & Résidences de Tourisme 

depuis 2010 
• Parfaite connaissance du marché et des réseaux de 

distribution (internet, GDS…) 
• Services dédiés pour les groupes, séminaires/corporate & 

individuels 
• Force commerciale de terrain pour accords sociétés & 

agences de voyages 
• Autonomie & indépendance à l’aide de différentes sociétés 

partenaires (Web développement, immobilier, centrale 
d’achats…) 

• Outils de Marketing Direct ciblés (sites internet, moteur de 
réservations, channel manager, système de satisfaction, 
carte de fidélité…) 
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M a r k e t i n g  d i r e c t  

 Réalisation d’un reportage photo professionnel 
        Mise en avant de votre établissement avec des photos HD et visite virtuelle 

 Création de votre site internet 
         Une création 100% originale en accord avec votre image 
         et vos valeurs avec moteur de réservations 

 Création portail dédié à votre ville ou thématique 
         Assurez-vous d’un référencement naturel optimal en jouant sur la synergie 
         avec les partenaires de votre ville 

 Promotion sur notre réseau de portails 
         Mises en avant, liens thématiques…  
         Bénéficiez de notre réseau pour optimiser votre visibilité. 

 Création & gestion de campagnes Googles Adwords &  
        Pay per click sur les principaux moteurs de comparateurs 
         Trivago, Holiday Check, Trip Advisor…  
         Nous prenons en charge vos campagnes. 

 Référencement naturel local 
         SEO naturel + optimisation au niveau local + lien. 

 Carte de fidélité 
         Vous augmentez le nombre de réservations en direct tout en fidélisant vos clients. 

 Marketing Direct 
         Mesurez la satisfaction de vos clients et utilisez-la pour maintenir la réputation de votre hôtel. 

Augmentez votre CA 

Diminuez vos commissions 
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C o m m e r c i a l i s a t i o n  

 Corporate 
        Actions de prospection des entreprises locales, nationales et  

          internationales sur le terrain mais aussi dans les salons. 

 Comités d’entreprises 
         Démarchage et mise en places de partenariats privilégiés 

 Appels d’offres 
         Possibilité de partenariat à une plateforme d’appels d’offres 
         mondiales connectées à plus de 1000 grands comptes 

 Séminaires 
         Référencement sur portails et sites dédiés. 
         Assistance à la gestion et à l’accueil de vos groupes. 

 Centrales de réservations & GDS 
         Politique de Yield Management cohérente avec agences, 
         centrales, TO… et prospection régulière de nouveaux partenariats 

 Ventes privées & ventes flash, mise en avant 
          Actions ponctuelles en période creuse pour augmenter vos revenus. 

 Visites commerciales      
         (1 semaine/an) 

o p t i m i s a t i o n  

 Yield Management 
       Gestion en temps réel des chambres à la vente et des prix. 

         Technologie dédiée, comparaison et positionnement sur le 
          marché. 

 Channel Manager 
       Connexion en temps réel à toutes les principales agences, TO 

         GDS 
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C O M M U N I C A T I O N  
 Campagnes d’e-mailing & newsletter 
        Ciblez et diffusez auprès de vos clients des contenus  

          adaptés. 

 Salons incontournables du Tourisme 
         Nous sommes présents sur les principaux salons 

 Bannières publicitaires 
         Gagnez en visibilité sur l’ensemble de nos portails 
         (2 x 1 mois/an) 

 Kit marketing 
         Produits d’accueil, signalétique, PLV.  

 Blog 
         Gestion de plusieurs blogs sur lesquels un contenu régulier  
         est rédigé afin d’informer sur les évolutions, actualités 
         et offres. 

 Communiqués de presse 
          Envoi régulier de communiqués de presse d’informations 
          aux journalistes professionnels. 

 Réseaux sociaux 
         Community manager : gestion de votre image sur les  
         réseaux sociaux : Google +, Facebook, Instagram … 
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C o n t a c t e z - n o u s  
Siège social 

Adonis Hôtels & Résidences 
« Espace Vie » 
 
523 avenue de Rome 
83500 LA SEYNE SUR MER 
 
Tél. : 04 94 88 18 64 
Fax : 04 94 88 14 02 
 
Directeur Commercial Alexandre PERRIN: 
aperrin@adonis-hotels.com 

Bureaux commerciaux 

• Paris 

Nos sites internet : 
 
Adonis Développement 
www.adonis-developpement.com 
 

Adonis Hôtels & Résidences 
www.adonis-hotels-residences.com 
 
Retrouvez-nous aussi sur les réseaux sociaux : 
 

adonis_hotels 
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